
Conquérir le marché de l'industrie 
agroalimentaire Chinoise avec 
uFoodin

Entrer sur le marché chinois signifie atteindre 1,4 milliard de consommateurs dans un seul pays. C'est 

une énorme opportunité pour les producteurs agroalimentaires étrangers de développer leur activité. 

Cependant, naviguer dans les complexités du vaste et dynamique marché chinois peut s’avérer 

intimidant. C’est là que uFoodin entre en jeu pour offrir une voie transparente vers ce marché lucratif.

| Collaboration entre uFoodin et le CNFIA
Le partenariat entre uFoodin et le CNFIA (China National Food Industry Association) repose sur une 

base de bénéfice mutuel. La compréhension approfondie de l’environnement de l'industrie 

agroalimentaire chinoise par le CNFIA, associée à la plateforme innovante de uFoodin, crée une 

puissante synergie qui permet aux entreprises agroalimentaires étrangères de prospérer sur le marché 

chinois.

Grâce à cette collaboration, uFoodin offre aux producteurs et aux vendeurs des opportunités sans 

précédent de présenter leurs produits aux acheteurs B2B en Chine. Avec une interface facile à utiliser 



et un système de paiement sécurisé, uFoodin fournit une plateforme fiable pour faire des affaires en 

Chine.

Cette collaboration a ouvert les portes d'uFoodin à un vaste réseau d'acheteurs sur le marché chinois, 

ce qui profite non seulement à la plateforme mais également à chacun des vendeurs et producteurs 

qui la rejoignent. Ceci, sans aucun doute, facilite et garantit une expérience d’entrée sur le marché 

fluide et efficace.

| Apporter de nouvelles opportunités sur le marché de 
l’industrie agroalimentaire Chinoise
Grâce à cette collaboration, uFoodin apporte un soutien inestimable aux entreprises agroalimentaires 

cherchant à pénétrer le marché chinois.

Analysons le premier défi de l'entrée sur le marché, la réglementation de l'industrie agroalimentaire 

chinoise. La méconnaissance de la langue et des lois du pays peut être l'un des principaux obstacles 

auxquels les entreprises sont confrontées lorsqu'elles souhaitent pénétrer le géant asiatique avec 

leurs produits. Grâce à cette collaboration, uFoodin a la capacité d'aider les entreprises 

agroalimentaires à entrer légalement et sans complications sur le marché chinois.

 | Les plateformes que tout le monde connaît et utilise dans le reste 
du monde comme Google, YouTube et même Instagram entre autres 
ne sont pas disponibles sur le marché chinois.

Le deuxième défi est d'être visible pour les acheteurs B2B en Chine. En comprenant comment 

fonctionne le marché chinois, les producteurs et les vendeurs faciliteront l’entrée et la promotion de 

leurs produits. Il est important de noter que les plateformes comme Google ne sont pas disponibles 



en Chine. Par conséquent, les produits des vendeurs et des producteurs du reste du monde ne 

peuvent pas être facilement trouvés par les acheteurs potentiels.

C'est là que uFoodin se transforme en principal moteur de recherche pour les acheteurs en Chine, 

rendant vos produits facilement visibles pour les acheteurs en Chine. Cette collaboration permet 

également à uFoodin de tirer parti du réseau du CNFIA au sein de l'industrie agroalimentaire chinoise, 

simplifiant ainsi le processus d'entrée sur le marché, le rendant à la fois rentable et sans tracas pour 

les producteurs et les vendeurs.

Passons au troisième défi, une fois que vous avez un acheteur en Chine, uFoodin met à votre 

disposition un système de paiement sécurisé pour les deux parties. Le système de paiement Escrow 

fait d'uFoodin la plateforme la plus sécurisée de l'industrie alimentaire.

Le dernier défi concerne l’organisation du transport international. uFoodin a intégré un système de 

devis en ligne qui vous permet de réserver facilement le transport, peu importe où se trouve votre 

entreprise, par camion, par air et par mer.

| Réussir avec uFoodin
Le partenariat entre uFoodin et CNFIA représente une opportunité révolutionnaire pour les 

producteurs et vendeurs du monde entier cherchant à conquérir le marché chinois. En tirant parti de 

la plateforme innovante d'uFoodin et de l'expertise industrielle du CNFIA, les entreprises peuvent 

surmonter les barrières linguistiques, bureaucratiques et technologiques, libérant ainsi le vaste 

potentiel de l'industrie alimentaire chinoise. Avec uFoodin comme partenaire stratégique, les 

entreprises alimentaires peuvent se lancer sur la voie du succès sur le plus grand marché du monde.
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